
لوازم خانگی داخلی از نگاه فروشندگان دلایل عدم توجه مشتریان به 












  
خدمات پس از فروش ضعیف

تجربه ناموفق از کالا

عدم توصیه سایر مصرف کنندگان

تبلیغات ضعیف

توجه فنی فروشنده

سایر

قابل اعتماد نبودن

نبود کیفیت در مقابل رقباي خارجی

قیمت نامناسب

فرهنگ حاکم در رفتار مشتریان

نگاه فروشندگاناز مشتریان فرهنگ رفتاري خرید 









  

اهمیت دادن به کیفیت کالا

اهمیت دادن به برند کالا

توجه به جذابیت ظاهري

اهمیت به تبلیغات جهانی

چشم و هم چشمی

حمایت از تولید داخلی

عدم حمایت از هویت ملی

سایر
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1392مرکز آمار ایران، طرح آمارگیري از خرده فروشی و عمده فروشی لوازم خانگی در سال :ماخذ

هنوز مطرح و براي سیاست گذاري موثر تلقی می شودنتایج طرح : توضیحات
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